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¢Como ingreso a Ebook Central?

Enlace a libros electrénicos: https://centrum.pucp.edu.pe/biblioteca/biblioteca-virtual/libros-electronicos/
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Ingresar credenciales

Utiliza tu usuario PUCP y contrasena, mismos del campus virtual

PUCP

Esta accediendo al servicio Elogin

Se requiere autenticacion. Ingrese su usuario PUCP y contrasena, gue son confidenciales.

Change language:  jE&§ English

Usuario: © 20201234
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Introducir el téermino a buscar

Ingresa el titulo de interés en el buscador

Libros electronicos de autores reconocidos a su alcance.
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PONTIFICIA UNIVERSIDAD
CATOLICA DEL PERU

PONTIFICIA UNIVERSIDAD CATOLICA DEL PERU ha
seleccionado ProQuest Ebook Central como su
proveedor de libros electronicos principal.

¢ Tiene dudas sobre los libros electronicos?

Ver Ebook Central LibGuide
Ver preguntas frecuentes

Busqueda avanzada Examinar temas

Compromiso con la
accesibilidad

En el esfuerzo continuo por proporcionar a todos
los usuarios una experiencia completamente
accesible, Ebook Central ha alcanzado la
calificacion 100 % Gold de ASPIRE. Para obtener
mas informacion, lea nuestra Declaracion de
accesibilidad.

-"

Necesita contenido fiable de fuentes académicas
acreditadas. Ebook Central lo pone a su
disposicién con una amplia gama de libros
electronicos de fuentes especializadas incluyendo
prestigiosas editoriales, entre ellas las
universitarias.




Exploracion de resultados
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Philip Kotler, Hermawan Kartajaya, and lwan Setiawan

Disponibilidad

Su institucion tiene acceso ilimitado a este libro.

BB | corenlinea ) rpaginas restantes para copiar (ge g)

L Descargar libro [El raginas restantes para impresion o
Get all pages, require free third-party software, Pida descarga de CEDHU]OS de PDF jde 311

prestado este libro durante un maximo de 21 dias

@ Descargar capitulo en PDF
Obtén hasta 31 paginas, utiliza cualguier software para
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Descargar por capitulos

* Elindice de contenidos te permitira visualizar los capitulos de tu interés para dar lectura en linea.
 De acuerdo al libro elegido, estos capitulos permitiran o no su descargan en PDF.

indice de contenido
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capacity to undertake spccializcd and skilled work within this profcssimn.
And professionals can only continue to be called professional within a
profcssion if they continuously upgrade existing profcssional skills and
learn new skills through re-education. Being a professional is not a thing
achieved and kept. Being a professional is not something we are forever;
we are only a professional if it is continuously confirmed by our peers.

[ am a critical peer.
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Descarga del libro en aplicativo: préstamo temporal

1. Crea una cuenta en Ebook Central 2. Elige el dispositivo a utilizar y sigue los pasos
para la descarga del libro en el aplicativo

X X
Crear cuenta ¢Qué dispositivo esta utilizando?
. Nombre ‘ Apellido | VI
sl f e Equipo portati i0S Android Otro
Equipo de escritorio  (iPad, iPhone, iPod) (teléfono, tablet)

5l 3 . @ Estoy usando mi propia computadora
Minimo de ocho caracteres. No utilice espacios.

(O) Estoy usando una computadora publica
OJ Al unirse a Ebook Central, acepta nuestra Politica de privacidad y los Términos de

servicio.
{
Unase a Ebook Central
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¢Qué hacer si me sale un mensaje de error?

Pasos a seguir

1. Limpie los datos de su navegador como historial y cookies.

2. Ingrese nuevamente al recurso Ebook Central directamente desde |la pagina Web de Biblioteca

virtual y verifique si el acceso es correcto.

3. Pruebe desde otro navegador o ventana de incégnito

En caso el problema persista, por favor, comuniquese con nosotros:

@ docis@pucp.pe e 626-2000 anexos 7358 / 7022
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