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D3
DECLARACAO DE

DIVULGAGCAO DE RENDA

O Programa de Recompensas Financeiras € uma excelente oportunidade projetada para recompensa-lo
por seu trabalho drduo. Como somos todos Unicos e diferentes, os resultados de todos variam. Todas e
quaisquer reivindicagdes ou declaragdes, quanto aos ganhos de renda da ByDzyne ou dentro do
programa, ndo devem ser considerados ganhos médios, nem podem ser usados como uma indicagao de
seu sucesso ou resultados futuros. O desempenho passado nao é garantia de resultados futuros. As
divulgacgdes de resultados nao sao uma garantia de desempenho nem uma indicagao de retorno
antecipado. Os resultados de renda sao baseados em muitos fatores, dentro e fora de seu controle,
incluindo fatores econémicos, habilidades de negdcios e vendas, qualidade do tempo, dedicagao, ética de
trabalho e liderancga. Alguns terao um desempenho bem acima da média, ganhando uma renda
substancial, enquanto outros terdo um desempenho abaixo da média, e alguns podem ndo ganhar
nenhuma renda. A ByDzyne ndo garante ou implica qualquer ganho de renda especifico, resultados ou
sucesso. Se vocé confiar em nossos exemplos e informacgodes; vocé deve aceitar o risco de nao fazer tao

bem quanto os exemplos fornecidos.

Para divulgagdes de produtos e receitas, visite www.ByDzyne.com

Earnings Gen r Pay Cycls
Paid As Rank Unigue BAs per PAR ligh Low Average
CROWN 5 $185,921.29 $134,891.43| $156,837.56,
35STARPRESIDENT & $120,559.90, $51,839.43| $66,233.53)
2STAR PRESIDENT 14 $59,640.62 $22,999.43) $36,007.09)
PRESIDENT 33 $35,661.35) $11,057.92| $19,751.36|
3STARDIAMOND 22 $13740.72 $7,109.05] $9.899.83)
2STARDIAMOND 77 $12,048.30 $4,259.76| $6,816.70
DIAMOND 192 $9,384.27 $2,113.04) $3,472.90
3STARDIRECTOR 299 $5,622.00 $1,012.20| $1,759.08
2STARDIRECTOR 523 $5129.24. $500.00| $979.76|
DIRECTOR 692 $4,407.18 $136.57| $522.62
PRO-BUILDER 1,240 $3444.56 $10.00| $182.01
BUILDER 6,055 $2,600.00 $10.00| $152.46
BRAND AMBASSADOR 22,105 $2,000.00, $0.00] $2.54

O Gréfico de Divulgacdo de Renda representa os ganhos altos,
baixos e médios por Ciclo de Pagamento de 1° de julho de 2020
a 30 de junho de 2021 obtidos pelos Embaixadores da Marca
Ativos na ByDzyne* em cada Pagamento por Classificagao.

As estatisticas de renda mostradas incluem comissdes e bénus
ganhos pelos BAs da ByDzyne de acordo com o Programa de
Recompensas Financeiras ByDzyne®. O Volume de Negdcios
(BV) gerado dentro de um Ciclo de Pagamento é usado para
calcular suas comissdes, bénus e classificagdo. Quanto maior a
classificagdo, mais bonus e comissdes vocé pode ganhar.

Os numeros neste grafico ndo devem ser considerados
garantias de seus ganhos ou lucros reais apenas por participar
do Programa de Recompensas Financeiras ByDzyne.

ENTRE 01/07/2020 a 30/06/2021,0 NUMERO DE EMBAIXADORES
DA MARCA ATIVOS NA BYDZYNE QUE NAO RECEBERAM
QUAISQUER COMISSOES, BONUS OU SOBREPOSICOES E 15972
OU 72,13% DE TAIS EMBAIXADORES DA MARCA.

ENTRE 01/07/2020 a 30/06/2021, 0 VALOR MEDIO DE COMISSOES,
BONUS E SOBREPOSICOES RECEBIDOS POR TODOS OS
EMBAIXADORES DA MARCA ATIVOS NA BYDZYNE E $0,00. 72,13%
DE TODOS OS EMBAIXADORES DA MARCA ATIVOS RECEBERAM,
NO TOTAL, MENOR OU IGUAL A ESTE VALOR. 27,87% DE TODOS
0OS EMBAIXADORES DA MARCA ATIVOS RECEBERAM, NO TOTAL,
MAIS QUE ESTE VALOR.

ENTRE 01/07/2020 a 30/06/2021, A QUANTIDADE MEDIA DE
COMISSOES, BONUS E SOBREPOSICOES RECEBIDOS POR
TODOS OS EMBAIXADORES DA MARCA ATIVOS NA BYDZYNE E
$540.05.

Em 30 de junho de 2021, haviam 8 BAs qualificados para a
promogao Bénus Super Car & Luxury Home de $50.000 (Zona
Presidente). Até o momento, ndo ha qualificadores para a
promocao de Bonus Super Car & Luxury Home de $ 250.000
(Zona Crown).

*EUA: Um BA ativo é um BA que vende um minimo de 60 BV em produtos para seus Clientes Preferenciais ou de Varejo pessoalmente
registrados todos os meses. (Para a Zona de Distribuidor ou Diretor, 60 BV é o minimo para manter as classificagbes pagas e as comissdes
aplicaveis. Para a Zona Diamante, Presidente ou Crown, 120 BV é o minimo para manter as classificacbes pagas e as comissoes aplicaveis.)

Global: Um BA ativo é um BA que compra ou vende um minimo de 60 BV em produtos para seus Clientes de Varejo ou Preferenciais
pessoalmente registrados todos os meses. (Para a Zona de Distribuidor ou Diretor, 60 BV é o minimo para manter as classificagdes pagas e as
comissoes aplicaveis. Para a Zona Diamante, Presidente ou Crown, 120 BV é o minimo para manter as classificagdes pagas e as comissdes

aplicaveis.)

Para divulgacdes de produtos e receitas, visite www.ByDzyne.com
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Planner de Lancamento ByDzyng D3 SONHE PROJETE  FACA

DREAM IT. DZYNE IT. DO IT.

Bem-vindo a ByDzyne! Como um novo Embaixador da Marca, seu
sucesso € importante para nos. Através de décadas de experiéncia,
desenvolvemos um sistema simples que comprovadamente coloca vocé
no caminho para alcangar seus objetivos financeiros e de estilo de vida.
Complete este planejador em suas primeiras 24 horas para se preparar
para o sucesso desde o primeiro dia.

¢
CONECTE-SE Lista de Tarefas

R ) ) ) Marqgue as caixas ao concluir :
Conecte-se a comunidade online da ByDzyne e fique conectado

ao seu Embaixador da Marca e equipe de lideranca Executiva:

i Fixou o Telegram

@ SITE DE RECURSOS

unitedbydzyne.com

:4 TELEGRAM | Curtiu o Canal

Inglés: tme/bydzyne .
Espanhol: t. me/ByDzyneSpanish i.... Pagina do Facebook

Portugués: t.me/ByDzynePortuguese " Entrou no Grupo do

PAGINA NO FB
fb.me/bydzyneofficial

f GRUPO NOFB g

CANAL NO YOUTUBE facebook.com/groups/unitedbydzyne

youtube.bydzyne.com

i Se inscreveu no site
“" de recursos

INSTAGRAM e
instagram.com/bydzyneofficial Facebook

z " o . . . :  Seinscreveu no
Seus Ilc?lgres de equipe estdo aqui para apgla—lo enguanto vocé ' ~anal do YouTube
constrdi seu negdécio. Anote o nome e o numero de telefone da

pessoa que o inscreveu, bem como seu upline Diamante ou

i | Seguiua P&gina no

superior: Instagram
i Escrevi informacdes
Nome Telefone Rank Seneed
de contato para meu
recrutador e seu
recrutador
Nome Telefone Rank

Continue
somente
depois de
concluir

Illb

Sua equipe de suporte executivo ByDzyne

i . K L todas as
Use o Suporte da ByDzyne se precisar de ajuda com pedidos, comissdes, tarefas
ferramentas e operacdes comerciais. acima.

Para abrir um ticket de suporte:

ﬁ Faca login em ByDzyne.com/signin ﬁ Clique em "Suporte" no seu Back Office

Data em que iniciei meu plano de

langamento
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Planner de Lancamento DB

ESCREVA SEU PORQUE

Seu "porqué" é a razdo mais importante pela qual vocé esta buscando
criar uma renda com a ByDzyne. O que vocé sonharia em fazer se
dinheiro e tempo ndo fossem problema? Vocé passaria mais tempo
viajando, fazendo um hobby ou passando tempo com a familia? Talvez
comprar um carro Nnovo ou comprar a casa dos seus sonhos? Reserve
alguns momentos para definir seu “porqué” — seja 0 mais especifico
possivel.

Entrar em contato com o seu “porqué” ajuda vocé a manter o foco e
permite que vocé transforme seus sonhos em realidade!

MEU “PORQUE":

CRIE UM QUADRO DE SONHOS

Um Quadro de Sonhos pega o seu "porqué" e o transforma em
uma poderosa ferramenta visual, como um lembrete constante
para manté-lo inspirado e motivado.

Quadro de Sonhos Fisico Quadro de Sonhos Digital:

Pegue um cartaz Baixe um aplicativo de
/ . colagem como
Cole seu "porqué" escrito "PicCollage" ou "Layout

nele by Instagram"

Faca uma colagem de
imagens e fotos de

pessoas e coisas
relacionadas ao seu
"porqué"

Encontre fotos relacionadas
ao seu "porqué" e tire uma
foto do seu "porqué" escrito

Faca sua colagem e use-a
como foto de capa para
seus perfis sociais

SON H E PROJETE FACA

Lista de Tarefas

Marque as caixas ao concluir:

: Escrevi meu “porqué”
* especifico

Criei meu quadro de sonhos
fisico e postei meu porqué

Criei meu quadro dos
: sonhos digital e
compartilhei online

: Compartilhei o meu “porqué”
* e o quadrode sonhos com
pelo menos 2 pessoas

Continue
somente
depoisde

——

_—

—

concluir todas
as tarefas
acima.

Vocé sabia?

Estudos mostram que criar
uma versao escrita e visual
do seu "porqué" é
cientificamente
comprovado para tornar
33% mais viavel de atingir
seus objetivos?

Siga estas diretrizes ao
criar seu "porqué" para
maximizar a eficacia desta
ferramenta:

* Escreva no papel

* Torne-o o mais especifico
possivel

* Torne-o grande o
suficiente para
desafiar vocé

* Leiaaoacordar e ao
deitar

* Compartilhe com pessoas
Uteis e busque seu apoio
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Planner de Lancamento DB sonie PROJETE F
*

" . Lista de Tarefas
Agora que voce encontrou seu "porqué” e se,comprometeu Mt s ss e ro coneiL
com ele, é hora de criar o plano que o tornara realidade!

Desenvolvemos um sistema simples de construgao de Y ?L:erftigi’rarr;\;r;ha meta de
fundacdes, para ajuda-lo a alcancar seus objetivos de curto 77
prazo. Depois de atingir seus objetivos de curto prazo, vocé ™ Definir minha meta de

"""" longo prazo

estara pronto para trabalhar em direcdo aos seus objetivos de

longo prazo.
PASSO 1: Construir a Base ’C somente

depois de concluir
todas as tarefas

Defina sua meta de CURTO PRAZO acima.
rd '
'I Torne-se um Construtor em 48 Horas Por que nivel de
20%?
VOCE + 1Esquerda, 1 Direita @ ,
Inscrever um Embaixador da Marca (BA) / \ E altamente r‘fzome“djve' i
em sua equipe esquerda e equipe direita Coégfr?im;"ﬂ;o :::gogv?gﬁ
com um minimo de 100BV. ° CONSTRUTOR e duplique este kit de inscricdo em

toda a sua equipe.
Data e hora daqui a 48 horas

Agui estd o porqué:

e Permite maximizar sua comissao
com base em seu esforco.

2 Torne-se um Pro-Construtor em seus primeiros 2 ciclos

e Na maioria dos casos, vocé

VOCE + 3 Esquerda, 3 Direita N o L o
Inscreva mais 2 BAs em sua equipe G demonstrar, provar e
esquerda e mais 2 em sua equipe direita, e‘" +° compartilhar.
ajudando seus BAs a se tornarem ARSI & S Veet FE® seebvEeEr O U
construtores (total de 6). carrinho vazio! Mais produto é
igual a mais clientes em
Data e hora daqui a 48 horas potencial!

Por que Chairman

Club?
3 Alcance C 1l | em seus primeiros 4 ciclos _
-y = N e O Chairman Club éum
método de treinamento
~ . .. . desenvolvido por Nat &
VOCE + 10 Clientes Preferenciais + 10 Embaixadores da Marca Chanida Puranaputra,

Presidentes da ByDzyne.

10 Apds varios anos de
+ + = experiéncia, os lendarios
BAs especialistas do setor

usaram sua sabedoria e
experiéncia para
compartilhar a maneira

Como se tornar elegivel: perfeita de construir

Com BAs: 10 Novos pedidos de inscricao de BA com um minimo de 500 grandes equipes com
BV. O BV pode ser acumulado em 2 Ciclos de Pagamento continuos. rapidez e estabilidade.
Com PCs: 10 NOVOS pedidos de inscrigdo de PC. Nenhum requisito e Crescimento: Oferece Um
minimo de BV. plano passo a passo para

duplicagao.

Data e hora daqui a 48 horas a " o
9 e Incentiva vocé a construir

uma base forte de clientes.
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Planner de Lancamento DB sonie PROJETE F

:
Lista de Tarefas

Marque as caixas ao concluir:

PASSO 2: Estabilidade - Aumente sua Base Shop
Defina sua meta de LONGO PRAZO

Qualificar-se

pessoalmente para o
Chairman Club

Crie membros do Chairman
Club em sua organizagédo

'I Como criar sua Base Shop

Construa estabilidade com este sistema de duplicagao simples. ‘
ASSISTA O VIDEO - CRIE SUA BASE SHOP (@) que é

Base Shop?
Sempre crie linhas de negécios adicionais A Base Shop é a combinacdo
Continue abrindo novas linhas de negdcios patrocinando diretamente de BV de todas as suas linhas
mais BAs. Ao fazer isso, vocé se abre para multiplas possibilidades de de negécios nao Diamante™.
crescimento.
META: O BV de sua Base Shop deve ser sempre maior do que o seu Montar sua Base Shop

requer patrocinio continuo

maior BV de LinhgDiamante. X L
de novas linhas de negdcios.
= >

‘DO HOOE
BV
: : : : : : : : Maior BD de Linha Diamante = 50,000 BV LINHAS DIAMANTE ¢ o inha
=] d d |
VY Y Y YV VoV s O W e b
Esses Diamantes nao precisam ser
patrocinados pessoalmente por vocé.
. e 2 Perguntas para
2 Construindo Estabilidade fazer e alcancar

1. Vocé é do Chairman Club?

2. Quéao grande é sua Base
Shop?

BASE SHOP BASE SHOP
Chairman Club
rewards
Chairman Club Pin
AVANCO DE RANK Servico VIP
Reconhecimento
o . Importante
1. ualifique-se para o Chairman Club o ; .
5 2 qt % Sh PREMIOS promocionais
. umente sua Base Shop especiais*!
3 Avango de Rank *As recompensas sdo aplicaveis
4. Para continuar o ciclo de estabilidade, continue aumentando sua ?:rzer)as paéal cgncu[so]cs especiaist do
.poe . alrman up e nao razem parte
Base Shop qualificando-se para o Chairman Club elem [rereiaies GHEies 6E aszocia(;éo

META: BV DA BASE SHOP > MAIOR QUE O BV DA LINHA DIAMANTE  ao Chairman Club.

Os exemplos hipotéticos para EXTRAS acima pressupbem que todos os Embaixadores da Marca em sua equipe mantém o Status Ativo com pelo menos 60 BV por més.
Esta ilustragcdo é apenas para fins educacionais e ndo é considerada projecées ou garantias de seus ganhos reais ou lucros com este negdcio. O sucesso neste negocio
resulta apenas de vendas bem-sucedidas de produtos, o que exige muito trabalho, dedicac¢do, boas habilidades de vendas e lideranca. A ByDzyne faz ZERO garantias de
renda. E preciso muito trabalho e dedicacdo para obter uma renda substancial. Todos os resultados podem variar. No ano de 2020, a renda anual tipica obtida por um
Embaixador da Marca ByDzyne ativo é de $540,05 e o valor médio de comissées, bénus e substituicées recebidas por todos os Embaixadores da Marca ativos na ByDzyne

é de $0,00. Para a divulgacédo completa de renda, visite www.bydzyne.com/IDS

BY

DZYNE
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Planner de Lancamento DB sonie PROJETE F
*

Lista de Tarefas

CRIE SUA LISTA Margue as caixas ao conclu

E hora de criar uma lista de 100 pessoas que vocé conhece com quem deseja
compartilhar. Deixe a secdo Top 10 em branco primeiro. Depois de determinar
quem sdo seus 10 principais clientes em potencial, coloque esses nomes em suas
linhas “Top 10" - essas devem ser as pessoas com quem vocé estd mais animado
para entrar em contato.

DICA: As pessoas geralmente sdo mais motivadas a ter sucesso se:

Baixe o Memory Jogger da
UnitedByDzyne.com

Criei minha lista de 100 nomes

Escrevi meus 10 principais
nomes nos 10 primeiros

espagos

+  Tem mais de 25 anos » Tem filhos

e Tem um emprego ou carreira ¢ Possuem uma casa Continue

e S30 casados —— somente depois

— de concluir todas

Pontue seus contatos de 1 a 5 com base em quantos pontos acima se aplicam a eles. — as tarefas acima.
MEU TOP 10:
Conecte seu Top 10 com seu patrocinador/lider de equipe
Nome Fone Score 12345 Conectado Apresentado Fechado
Nome Fone Score 12345 Conectado Apresentado Fechado
Nome Fone Score 12345 Conectado Apresentado Fechado
Nome Fone Score 12345 Conectado Apresentado Fechado
Nome Fone Score 12345 Conectado © Apresentado Fechado
Nome Fone Score 12345 Conectado Apresentado Fechado
Nome Fone Score 12345 Conectado Apresentado Fechado
Nome Fone Score 12345 Conectado Apresentado Fechado
Nome Fone Score 12345 Conectado Apresentado Fechado
Nome Fone Score 12345 Conectado Apresentado Fechado
MINHA LISTA DE 100:
Nome Fone Score 12345 Conectado Apresentado Fechado
Nome Fone Score 12345 Conectado Apresentado Fechado
Nome Fone Score 12345 Conectado © Apresentado Fechado
Nome Fone Score 12345 Conectado © Apresentado Fechado
Nome Fone Score 12345 Conectado Apresentado Fechado
Nome Fone Score 12345 Conectado Apresentado Fechado
Nome Fone Score 12345 Conectado Apresentado Fechado
Nome Fone Score 12345 Conectado Apresentado Fechado
Nome Fone Score 12345 Conectado Apresentado Fechado

Nome Fone Score 12345 Conectado © Apresentado Fechado
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Planner de Lancamen DB sonie - PROJETE F

Nome Fone Score 12345 Conectado’ Apresentado Fechado
Nome Fone Score 12345 Conectado? Apresentado Fechado
Nome Fone Score 12345 Conectado Apresentado Fechado
Nome Fone Score 12345 Conectado Apresentado Fechado
Nome Fone Score 12345 Conectado Apresentado Fechado
Nome Fone Score 12345 Conectado Apresentado Fechado
Nome Fone Score 12345 Conectado Apresentado Fechado
Nome Fone Score 12345 Conectado? Apresentado Fechado
Nome Fone Score 12345 Conectado? Apresentado Fechado
Nome Fone Score 12345 Conectado Apresentado Fechado
Nome Fone Score 12345 Conectado Apresentado Fechado
Nome Fone Score 12345 Conectado Apresentado Fechado
Nome Fone Score 12345 Conectado? Apresentado Fechado :
Nome Fone Score 12345 Conectado Apresentado Fechado
Nome Fone Score 12345 Conectado? Apresentado Fechado
Nome Fone Score 12345 Conectado? Apresentado Fechado
Nome Fone Score 12345 Conectado Apresentado Fechado
Nome Fone Score 12345 Conectado Apresentado Fechado
Nome Fone Score 12345 Conectado? Apresentado Fechado
Nome Fone Score 12345 Conectado? Apresentado Fechado
Nome Fone Score 12345 Conectado Apresentado Fechado
Nome Fone Score 12345 Conectado Apresentado Fechado
Nome Fone Score 12345 Conectado Apresentado Fechado
Nome Fone Score 12345 Conectado Apresentado Fechado
Nome Fone Score 12345 Conectado Apresentado Fechado
Nome Fone Score 12345 Conectado’ Apresentado Fechado
Nome Fone Score 12345 Conectado? Apresentado Fechado
Nome Fone Score 12345 Conectado Apresentado Fechado
Nome Fone Score 12345 Conectado Apresentado Fechado

Nome Fone Score 12345 Conectado Apresentado Fechado




h 4

Planner de Lancamen DB sonie - PROJETE F

Nome Fone Score 12345 Conectado’ Apresentado Fechado
Nome Fone Score 12345 Conectado? Apresentado Fechado
Nome Fone Score 12345 Conectado Apresentado Fechado
Nome Fone Score 12345 Conectado Apresentado Fechado
Nome Fone Score 12345 Conectado Apresentado Fechado
Nome Fone Score 12345 Conectado Apresentado Fechado
Nome Fone Score 12345 Conectado Apresentado Fechado
Nome Fone Score 12345 Conectado? Apresentado Fechado
Nome Fone Score 12345 Conectado? Apresentado Fechado
Nome Fone Score 12345 Conectado Apresentado Fechado
Nome Fone Score 12345 Conectado Apresentado Fechado
Nome Fone Score 12345 Conectado Apresentado Fechado
Nome Fone Score 12345 Conectado? Apresentado Fechado :
Nome Fone Score 12345 Conectado Apresentado Fechado
Nome Fone Score 12345 Conectado? Apresentado Fechado
Nome Fone Score 12345 Conectado? Apresentado Fechado
Nome Fone Score 12345 Conectado Apresentado Fechado
Nome Fone Score 12345 Conectado Apresentado Fechado
Nome Fone Score 12345 Conectado? Apresentado Fechado
Nome Fone Score 12345 Conectado? Apresentado Fechado
Nome Fone Score 12345 Conectado Apresentado Fechado
Nome Fone Score 12345 Conectado Apresentado Fechado
Nome Fone Score 12345 Conectado Apresentado Fechado
Nome Fone Score 12345 Conectado Apresentado Fechado
Nome Fone Score 12345 Conectado Apresentado Fechado
Nome Fone Score 12345 Conectado’ Apresentado Fechado
Nome Fone Score 12345 Conectado? Apresentado Fechado
Nome Fone Score 12345 Conectado Apresentado Fechado
Nome Fone Score 12345 Conectado Apresentado Fechado

Nome Fone Score 12345 Conectado Apresentado Fechado
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Nome Fone Score 12345 Conectado’ Apresentado Fechado
Nome Fone Score 12345 Conectado? Apresentado Fechado
Nome Fone Score 12345 Conectado Apresentado Fechado
Nome Fone Score 12345 Conectado Apresentado Fechado
Nome Fone Score 12345 Conectado Apresentado Fechado
Nome Fone Score 12345 Conectado Apresentado Fechado
Nome Fone Score 12345 Conectado Apresentado Fechado
Nome Fone Score 12345 Conectado? Apresentado Fechado
Nome Fone Score 12345 Conectado? Apresentado Fechado
Nome Fone Score 12345 Conectado Apresentado Fechado
Nome Fone Score 12345 Conectado Apresentado Fechado
Nome Fone Score 12345 Conectado Apresentado Fechado
Nome Fone Score 12345 Conectado? Apresentado Fechado :
Nome Fone Score 12345 Conectado Apresentado Fechado
Nome Fone Score 12345 Conectado? Apresentado Fechado
Nome Fone Score 12345 Conectado? Apresentado Fechado
Nome Fone Score 12345 Conectado Apresentado Fechado
Nome Fone Score 12345 Conectado Apresentado Fechado
Nome Fone Score 12345 Conectado? Apresentado Fechado
Nome Fone Score 12345 Conectado? Apresentado Fechado
Nome Fone Score 12345 Conectado Apresentado Fechado
Nome Fone Score 12345 Conectado Apresentado Fechado
Nome Fone Score 12345 Conectado Apresentado Fechado
Nome Fone Score 12345 Conectado Apresentado Fechado
Nome Fone Score 12345 Conectado Apresentado Fechado
Nome Fone Score 12345 Conectado’ Apresentado Fechado
Nome Fone Score 12345 Conectado? Apresentado Fechado
Nome Fone Score 12345 Conectado Apresentado Fechado
Nome Fone Score 12345 Conectado Apresentado Fechado

Nome Fone Score 12345 Conectado Apresentado Fechado
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> £
E HORA DO LANCAMENTO -

Quao rapido vocé deseja alcangar seus "porqués" e objetivos? Quanto mais
cedo vocé definir uma data de langamento com seu inscrito ou lider de
equipe e conecta-los a sua lista de pessoas, mais rapido vocé chegara 13! Tarefas de Lancamento:

Marque as caixas ao concluir:

Conectei com meu
recrutador/lider de equipe
para planejar meu langamento

Meu inscrito/lider de equipe
que ira langcar o meu
negdcio sera:

Vou lancar meu negécio em:

Defini minha data de
langamento e o formato de
apresentacdo

Data Nome

Conectei e convidei minha lista
inicial de contatos Top 10

Vou lancar através de
um:

Zoom / Webinar Festaem casa

"% Acompanhamento dos
participantes

Outro

Mostrei a eles como participar
e comegar a usar o Planner de
Langamento D3

CONECTAR - CONCEITUAR - CONCLUIR Compromissos

ESSENCIAIS
Nossa abordagem simples, mas eficaz, leva apenas 3 etapas : Conectar,

compartilhar o Conceito & Concluir (CCC). Siga-o de perto para maximizar Estas sao as mais valiosas
atividades para construir um
seus resultados.

negocio de sucesso. Assuma o
.I/ CONECTAR

compromisso de pratica-los e
ensine os membros de sua
equipe a fazer o mesmo.
. E hora de trabalhar com seu inscrito ou lider de
equipe para colocar o plano em ag¢édo. Comece
entrando em contato com sua lista dos 10
principais nomes com a orientagao deles.

DICAS DE SUCESSO:
- . A Diariamente
N&o mude a maneira como vocé

normalmente se conecta com eles . Siga as etapas da acdo CCC com

. ; ~ | el
Seja gentil e pergunte como eles est&o, PP SIS A FEESRS Fer ElR

mas seja breve - Use os produtos e compartilhe

- L suas experiéncias com produtos
N&o exagere no negdcio! Tudo o que

voceé esta fazendo é conectar e passar

. Seu objetivo € simplesmente entrar em contato,
para a etapa 2.

descobrir se eles estdo abertos as Ultimas
tendéncias de produtos e/ou se mantém suas
opcoes de negdcios abertas.

Gaste 10-30+ minutos/dia em
desenvolvimento pessoal

Ligue duas vezes - se a principio eles ndo Semanalmente

atenderem, ligue de volta. «+ Participe dos treinamentos online
regulares

« Verifique UnitedByDzyne.com para
todo os eventos

+ Fique conectado ao sistema e aos
canais de midia social

2 / COMPARTILHAR O CONCEITO DICAS DE SUCESSO:

Compartilhe os videos usando o site de
recursos UnitedByDzyne.com .

* Com clientes em potencial, compartilhe o video do
produto com base em seus interesses pessoais.

 Figue conectado com seus
membros inscritos pessoalmente
para obter suporte

Com potenciais Embaixadores da Marca, use o
video de 2 Minutos da ByDzyne para
compartilhar o conceito da ByDzyne.

3 / CONCLUIR

Com Clientes potenciais, envie-lhes o link da sua pagina
de vendas pessoal (PSP) para comprar o(s) produto(s).

Com potenciais Embaixadores da Marca,
compartilhe com eles a visao geral da ByDzyne
(BDO) de 30 minutos e pergunte se eles sdao um

A/B/C.

A = Envie seu PSP imediatamente para ingressar como BA
B = Trabalhe com seu registrador/lider de equipe para
responder a perguntas

C = Obtenha 2 referéncias (para produtos e negocios)

Deixe as ferramentas falarem por vocé.

Lembre-se, seus clientes potenciais
copiarao o que vocé faz. Mantenha-o
simples, para que vocé mostre a eles
que eles também podem fazer isso.

DICAS DE SUCESSO:

Se eles dizem "nao", significa apenas
"agora ndo". Sempre pega 2
referéncias e acompanhe-as em
algumas semanas.

Quem vocé conhece que seria 6timo
nisso e quem vocé conhece que
adoraria nossos produtos?”

Se o cliente em potencial estiver em
duvida, convide para o proximo
evento online ou offline para que ele
saiba mais.

Mensalmente

« Participe de um evento local ou

evento social com colegas BAs

Trimestralmente

Participe de um evento regional da
ByDzyne

Anualmente

Participe da convengao ByDzyne
Esteja ativo daqui a1ano

Concordo com os
Compromissos
Essenciais

Assinatura
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Tarefas de Zoom:

Marque as caixas ao concluir:

SONHE PROJETE

Planner de Lancamento ByDzyng

DREAM T, DZYNE . DO IT.

ZOOM PARA O SUCESSO

Quado rapido vocé deseja alcancar seus "porqués" e objetivos?
Quanto mais cedo vocé definir uma data de lancamento com seu
inscrito/lider de equipe e se conectar com sua lista de pessoas, mais
rapido vocé chegara 14! Descubra exatamente quando e como vocé
lancara seu negdcio e, em seguida, anote-o.

Defini a data do meu webcast Zoom

ZOOM PARA OS MELHORES CLIENTES EM
POTENCIAL

Depois de criar sua lista de nomes, convide seus
principais clientes em potencial para um Zoom BDO
privado (ByDzyne Overview).

Peca ao seu inscrito ou ao seu lider de equipe para
ajudar na apresentacédo. Este NAO é o seu Zoom de

langamento principal, ele foi projetado para apresentar
o ByDzyne aos seus 10 principais clientes em potencial.

Nzo tem Zoom? E gratuito para até 100 participantes.

Basta acessar Zoom.us, crie uma conta e baixe o
aplicativo em seu telefone e/ou computador.

ZOOM PRINCIPAL DE LANCAMENTO

Este é o seu Zoom de langamento principal para o
qual vocé convidara todos os seus clientes em
potencial da sua lista de nomes para participar.

Use o mesmo formato, pedindo ao seu registrador ou
lider de equipe para ajudar a apresentar o BDO. Isso

deve ser registrado, pois vocé e sua equipe usarao isso

como uma ferramenta de apresentacao até que
possam gravar seus proprios BDOs do Zoom.

DUPLICANDO COM O ZOOM

A chave para experimentar um crescimento
exponencial é passar o bastdo para outros membros
da equipe e desenvolver lideres dentro de sua
organizagao.

O objetivo é edificar a lideranca e validar a
oportunidade. O Zoom BDO é uma ferramenta de
prospeccdo que toda a sua equipe pode usar para
expandir suas organizacdes seguindo o Plannner de
Lancamento D3 e as etapas de acdo do CCC.

Ajude os membros da sua equipe a construir seus

negocios usando o Zoom, para que Vocé possa
duplicar essa estratégia em toda a sua organizacao.

DICAS DE SUCESSO:

PASSOS A SEGUIR:

Baixar o Zoom em http://Zoom.us

Compartilhe um video de oportunidade com
eles e convide para o seu Zoom

Apds o Zoom, mostre a eles como
participar e forneca seu link de inscricao

Defina uma data dentro de 24 horas
para passar pelo Planner de Lancamento
D3 com eles

Defina o préximo horario do Zoom (em 3-
6 dias) para compartilhar ByDzyne com
seus 10 principais clientes em potencial

PASSOS A SEGUIR:

 Siga 0s mesmos passos do CCC

* Grave este Zoom BDO e distribua

para os membros da sua equipe

« Este BDO gravado agora se torna uma

poderosa ferramenta de recrutamento
que sua equipe pode usar para edificar
a oportunidade e os lideres

PASSOS A SEGUIR:

Depois de gravar seu Zoom BDO de
lancamento, faca com que sua
equipe use a gravacao até gravar seu
proprio BDO

Identifigue os membros da equipe que

estao seguindo o sistema e ajude-os a
apresentar aos principais clientes em

potencial e registrar seu préprio Zoom

de lancamento

Ensine e duplique essa estratégia
em sua organizacao

Incentive os membros da equipe a
concordar com os Compromissos
Essenciais

« Fique conectado com os membros de sua equipe e ajude-os diariamente ANTES do Zoom. Vocé precisa
incutir confianca de que o sistema comprovadamente ajuda no sucesso deles.

« Defina a data o mais rapido possivel para a data de lancamento oficial, que deve ser no inicio do
proximo ciclo de pagamento. Nunca deixe a data de langamento muito longe.

para meus principais clientes em
potencial com meu registrador ou lider
de equipe

Compartilhei o video de 2 Minutos da
ByDzyne com eles e os convidei para uma
chamada no Zoom

Apresentei o negécio com meu upline
para os principais clientes em potencial

Fiz 0 acompanhamento dos
participantes

Mostrou a eles como ingressar e comegar
com o Planner de Lancamento D3

Definir minha data de lancamento
principal do Zoom para todos os meus
clientes em potencial

Segui o mesmo processo de CCC com
perspectivas de lancamento do Zoom

E se disserem
llNéoll

"Nao" significa simplesmente "ainda
nao". Apenas porque o momento
nao é adequado para eles agora, ndo
significa que nao sera mais tarde.
Siga estas etapas se receber um

nao

Imediatamente
« Convide-os para o préximo Zoom

« Convide-os para o préximo evento ao
vivo

Uma Semana Depois

o Atualize-os sobre seu progresso na
ByDzyne e compartilhe depoimentos
sobre o produto e o negécio.

* Convide-os para o seu Zoom de
Lancamento APENAS para suporte. Vocé
pode dizer "Como amigo, eu poderia usar
seu apoio. Nao preciso que vocé participe
de nada. Quero mostrar aos meus
parceiros de negocios que posso
preencher o Zoom. Apenas 20 minutos ou
mais para um amigo.

Um Més Depois

.

Convide-os para um evento mensal,
trimestral ou anual. Vocé pode fazer isso a
cada poucos meses se 0 momento ainda
nao for adequado para eles



http://Zoom.us/




